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2 8 CIMLAPON » JOVO GYARA

Egyedi igények — Axtek-megoldasok

A PIAC ELOTT JARVA

A hatékonysagért folytatott kiizdelemben egyre nagyobb szerepet kapnak az
okosgyartas kulcselemei. A termelési rendszerek és folyamatok iizemeltetéséhez
ma mar nem elég a konvencionalis megoldasokat hasznalni. De hogyan talalhatéak
meg a legalkalmasabb, innovativ, automatizaciés és miikodést optimalizal6 fejlett
technologiak?

kilonboz6 ipari problémakra szam-

talan alapmegoldast kindlnak a gyar-
tok, markaképviseletek, webshopok, am
a testreszabott, fejlett technolégiaalapd,
hatékonysagnovels eszkdzok jelenleg
hozzdadott értéknek szamitanak, és azt
is igényelnek — tébbek kozott specialis
tdmogatast, szakértelmet, belizemelési
tdmogatast. Az ipari elektronikai markak
képviseletével foglalkozé Axtek Line Kft.
az alapm(kodéstol a stratégiai tdmogata-
sig kindl széles kor(, fejlett megoldasokat.
A vallalat Ugyvezetbjével, Orosi Leventével
beszélgettink.

Il GyartasTrend: Most debiital a magyar
piacon egy vilagijdonsag az Axtek kina-
lataban, milyen iranyba tart a trend ebben
a szegmensben?

Orosi Levente: Valéban attérének szamit az
altalunk forgalmazott Ugynevezett fejtablet
vagy fejterminal az iparban, amely az ott-
honi eszkézok kézil az okosszemiveghez
hasonlit a leginkdbb. Innovativ funkci6inak
koszonhet&en szamtalan terlleten nydjthat
extra tdmogatast, a mintegy 15 éves ipari
pasztalatunknak kdszonhetéen ezeknek
a szegmenseknek a felismerésében is segit-
juk a hozzank fordulé vallalatokat. Ugyanis
minden Uj trendnek, Uj irdnyvonalnak alta-
laban tébb évre is sziiksége van, mire a piac
megismeri, megszokja és megtaldlja a fel-
hasznaldsdnak megfelelé maédjat. A trendek
ebben a szektorban is egyértelm(en az ipar
4.0 és a mobil megoldadsok felé mutatnak.

»» Orosi Levente, az Axtek Line Kft. ligyvezetdje

Il GyT.: Hogyan épiil fel egy olyan portf6-
i, amelyben a legfejlettebb eszkozokkel
is talalkozhatnak ligyfeleik?

O. L.: Nemcsak kvazi Gttoréként vezetjik
be a hazai piacra ezt az eszkdzt, hanem
3 Realwear marka forgalmazasat és tamo-
gatasat is ellatjuk Magyarorszagon. Teljes
kinalatunk is igy épul fel, kizarélagos és
nem kizarélagos markaképviseleteket is
ellatunk attol figgben, hogy Ggyfeleinket
miben tudjuk segiteni, kiszolgalni, milyen
innovativ termékekkel és hozzdadott érték-
kel tudjuk a gyartasukat, folyamataikat még
jobba, nyereségesebbé tenni.

Ipariintelligencia-alapd portfélionk
azért terjed ki a legalapvet6bb eszkdzdk-
t6l — legyen az egy tapegység — haladva
az automatizalasi technikan at egészen
a szoftveres megoldasokig, mert komplett
szolgaltatassal biztositjuk a legfontosabb
épitéelemeket. Az 3ltalunk képviselt mar-
kak termékei egy teljes, dtfogd rendszer
70-80%-4t, bizonyos esetekben akar
3 100%-4t is kiteszik. Természetesen, sziik-
ség esetén informatikai vagy rendszerinteg-
rator partnerek bevonasaval is tdmogatni
tudjuk Ugyfeleink elképzeléseit, fejlesztési
igényeit.

Azipariintelligencia altalunk képviselt
irdnya nagyon erésen PC- és megjelenités-
technika-centrikus — ez teszi ki a portfélionk
korilbelll 70 szazalékat, az automatizalas
a kisebb szegmens. Ez a portfolié az inno-
vacioknak, Gj termékeknek koszénhetéen
5-10%-ban folyamatosan formalodik.

Il GyT.: Hogyan lehet biztositani az ligyfe-
lek szamara az innovativ megoldasokat?
0O.L.:Rugalmassaggal. Viszonylag kis cégnek
szamitunk, 3m ez korantsem hatrany, éppen
ellenkezbleg, partnereink szamara kifeje-
zetten el8nyt jelent. Gyorsan reagdlunk,
és a legegyedibb kérdésektSl sem riadunk
meg. Eppen ezért vélasztottuk az ,Egyedi
igények — Axtek-megoldasok” szlogent. To-
vabb fokozza a rugalmassagunkat, hogy cé-
glnk nem lednyvallalata egyetlen markanak
sem, igy rendelkezlink azzal a szabadséaggal,
hogy Ugyfeleink szdméra mindig a legjobb
és leginkabb testreszabott megoldast tud-
juk biztositani. Fontos, hogy nem csupén
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a legismertebb markakat képviseljik, ha-
nem a legjobbakat és a legspecialisabbakat.
Az altalunk képviselt szegmensben a pia-
con a legmegbizhat6bb és leginnovativabb
cégekkel vagyunk kapcsolatban. Ennek is
koszonhetd, hogy az Ugyfeleink szamara tal-
nyomo részben jézanul drazott termékeket
és megolddsokat tudunk biztositani ebbdl
a korbdl és elsd kézbél.

II GyT.: Sok vallalkozas csak a kéltségben
latja a kiilonbséget az ipari és a fogyasz-
t6i, otthoni termékek kozott. Mitdl ipari
az ipari eszko6z?

O. L:: Fontos tényez8 egy ipari eszkdznél
a hosszan tart6 terméktdmogatss, a tervez-
hetd életciklus, a folyamatos szervizelhetd-
ség. Mindemellett a funkcidk, a kialakitas és
széls8séges korlilményelk kozotti mikodés
is megkUlonbdzteti az ipari eszkdzdket az
otthonra szant eszkdzdktél.

Il GyT.: Honnan tudja egy vallalat, milyen
eszkdzre is van sziiksége, ha elakad?
0. L. Altalaban az tigyfél pontosan tudja,
hogy problémaja van, csak megoldani nem
tudja — hatékonyan. Amint ilyenfajta igény
ébred egy vallalatnal, azonnal bevonhat-
nak minket a problémamegoldasba. K&z6s
beszélgetés soran jutunk el a megrende-
&vel kdzdsen az egyedi és testreszabott
vdlaszhoz, ehhez mi felkinaljuk az optimalis
és szlikséges eszkdzdket. Ha mar a kezdeti
fazisban hozzank fordulnak, és minél elébb
megkezdddik a kdzds gondolkodas, annal
biztosabb, hogy meg is taldljuk a legtoké-
letesebb megoldast, amennyiben valéban
a mi szakteriletinket, portféliénkat érinti
a kérdés. Ha ezen tulmutat a probléma, az
altalunk biztositott partnercégekkel koz6-
sen még szélesebb kdrben tudunk segit-
séget nyUjtani.

Komolyan vesszik, amit csindlunk,
amennyiben ezt latjak a partnerek, jéval na-

gyobb biztonsagban érzik magukat a rend-
szer felépitésében, az izemeltetésében és
egyéb miszaki kérdésekben is.

GyT.: Taldlkozni megoldhatatlan problé-
maval?

O. L. A potenciélis partner tizb6l nyolcszor
megtalalja a szamitasait nalunk, a fennma-
radé esetekben nem ebben a szegmensben
kell keresni a megoldast. A t8bbi piaci sze-
repl6hoz képest mast, innovativabbat, mig
hozzaadott értékben tobbet és egyedibbet
nyudjtunk. A legkilonlegesebb, legspeciali-
sabb igények megvalaszoldsa kifejezetten
a szakterlletlnk, még kisebb mennyiség-
ben vagy darabszdmban is.

Hiszek abban, hogy ha szakszer{en dol-
gozik az ember, és belefektet energiat, akkor
annak meg kell hogy legyen a gyimdlcse.

Szdmokban kifejezve idén varhatéan
250 millié forintos forgalmunk lesz, ez
a tavalyi 90 millibhoz képest igen nagy
el6relépés. Ez annak kdszénhetd, hogy sok
olyan projektink van, amelyek el6készitése
egy-masfél év volt, és most ért révbe.

Il GyT.: Milyen teriileteken meriil feligény
az Axtek nydjtotta megoldasokra?

O. L.: Magyarorszagon a gyartésorok mo-
gott az esetek tobbségében nincs egy
olyan informacios, termelési adatgy(jts,
hatékonysagot figyel6 rendszer, amely 3ltal
meg tudna mondani a vezetés, hogy hol kell
a folyamatot javitani, hol lehet a min6séget
stabilizalni stb. Az ezt megvalosito atfogd
eszkdzoket rd kell Gltetni a gyartasra, ennek
a hardveres részét az Axtek tudja, szoftveres
részét a partnereinkkel egyttt tudjuk bizto-
sitani. Magyarorszagon nagyon sok cégnél
hidnyzik még ez a terllet, a legjobb lenne,
ha ezeket mar — az altalunk is nydjtott —
fejlett, az ipar 4.0-t tdmogatd eszkdzdkkel
valésitandk meg.

De ide tartozhat még a papirmentesités
vagy a karbantartas kérdéskore is —az ipari
tablettel vagy a mar emlitett fejterminallal,
azaz a mobil PC-technikaval lerovidithetd
az 3llasidé, meggyorsithatdé a problémak
felismerése, garantdlhatd a folyamatok
fenntartasa.

W Sés Eva



